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URETIMINE
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VERILMELIDIR

ERTUGRULDOGUC
Ege Maden Ilhracatcilar
Birligi Baskani
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iHRACATI ARTIRMAK iCiN

-Mermerlerimizin dis pazarlarda ta-
nitimi ciddi Olcllerde ve devlet 6zel sek-
tor igbirligi ile yapiimaldir.

-Belli blyik pazarlarda show-room

aclimahdir.

-Limanlarda yukleme imkanlari ge-
listirilmelidir.

-ihracata  finans  destegi  art-
tinimalidir.

MADEN KANUNUYLA ILE iLGILI
BEKLENTILER

-istimlak hakki sadece calisilacak
saha icin degil ulasim yolu ve eneriji
hatti ayaklari icin de verilmelidir.

-Mermer igletmelerinin dogayr kir-
letmedigi kabul edilerek CED raporlari
icin ayricalik taninmaldir.

MERMERCILIGIN GENEL

SORUNLARI

Egitim

Sektérde egitilmis yonetici ve ara
eleman sikintisi vardir. Bu konuda okul-
lar yeni devreye girmistir. KOSGEB,
odalar, dernekler bir araya gelip is-
baginda egitim projeleri gelistirmelidir.

Hammadde

Ocak isletmeleri fabrikalar kadar ge-
lismediginden  hammadde arzi  ye-
tersizdir. Ulkemiz mermer rezervieri ba-
kimindan zengindir ancak bu zenginlik
henliz yeterince degerlendiriimemektedir.

Orgiitlenme

Mermer isi ile ugrasanlar yo6resel
dernekler halinde orgitlidir. Oda veya
birlik olarak 6rgutlenmemiglerdir. Bir ust
orgit ve Ulke capinda sektér adina ko-
nusacak bir makam yoktur.

iletigim

Ulkede ve diinyada konu ile ilgili
olup bitenler, teknolojik gelismeler, pi-
yasa hareketleri zamaninda sektdre
ulasamamaktadir. Sektorin kendi igin-
de sorunlar ile ilgili iletisim de zayiftir.

Finansman

Madencilik bircok bankanin kredi
vermedigi bir daldir. Sermaye kisilerin
kendi gayretleri ve calismasi ile bi-

Madencili

rikmigir. Ancak son vyillarda buyuk ser-
maye gruplan sektore girmeye bas-
lamistir.

Maden fonu imkanlarn sektoruntn fi-
nansman ihtiyaci icin yeterli degildir.

Pazarlama

Gerek yurt icinde, gerek yurt di-
sinda organize ve sistematik bir pa-
zarlama faalyeti yoktur. Oysa ki Ozel-
likle ihracat icin bilimsel bir pazarlama
calismasi gereklidir.

Farklilagsma

Mermerler bitin dinyada 6zel
isimleri ile anilir ve pazarlanir, benzeri
bulunmayan ve rezervi gucli taglarimizi
dinya piyasalarina iyi bir tanitim ile su-

rerek farkhliktan dolayr iyi bir is ya-
pilabilir.

Tanitim

Taglarimizin tanitimi halen sadece
Uretici firmalar eline kalmistir. Oysa
devlet ozel sektor eli ile ciddi tanitim
programlar gereklidir.

Ar-Ge

Sektorde Ar-Ge calismasi hemen

hemen hig yoktur. Uretim teknolojisinden
satis ve nihai uygulamaya kadar her saf-
hada sektore avantaj saglayacak Ar-Ge
calismalarina ihtiyag vardir.

Tesvik

Enerji ve diger girdi fiyatlarn ulus-
lararasi seviyede olmali, tesviklerin ger-
cek Uretici ve ihracatglya ulagsmasi igin
gereken tedbirler alinmalidir.

Musteri Bilinclendiriimesi

Nihai tlketici olan  musterilerin
hangi tasin nerede kullanilabilecegi ko-
nusunda bilinglendiriimesi uy-
gulamalarin  uzun sireli basarisi ko-
nusunda cok yararli olacaktir.

Mevzuat

Konu ile ilgili mevzuat ¢ok cesitlidir
ve bircogu glncelligini, bircoguda uy-
gulanabilirligini kaybetmistir. Maden ka-
nunu bir an ewvel revize edilmeli,
maden bakanli§li da bir an ewvel ku-
rulmaldir.
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